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1. Общие положения

1.1. Настоящая Технология является внутренним локальным документом Фонда, устанавливающим общие требования и единые критерии к оценке и анализу кредитоспособности Заемщиков и платежеспособности гарантов и поручителей по обязательствам Заемщиков при оформлении сделок по микрофинансированию Фондом и обеспечения возвратности займов, предоставленных Заемщикам.

             1.2. Решение о выдаче займов осуществляется, в том числе, на основании заключения по результатам оценки финансового состояния Заемщика, вынесенного в соответствии с «Технологией оценки кредитоспособности заемщиков физических лиц, применяющих специальный налоговый режим «Налог на профессиональный доход», за исключением  заемщиков, срок регистрации которого в качестве субъекта предпринимательской деятельности на момент предоставления займа составляет не более 12 месяцев, для оценки финансового положения которых не достаточно исходной информации (бухгалтерская отчетность сданная в налоговый орган, сведения, полученные от Заемщика путем составления управленческого баланса и отчета о прибылях и убытках, СМИ).

             1.3. Заем  заемщику, срок регистрации которого в качестве субъекта предпринимательской деятельности на момент предоставления займа составляет не более 12 месяцев,  для оценки финансового положения которых не достаточно исходной информации (бухгалтерская отчетность сданная в налоговый орган, сведения, полученные от Заемщика путем составления управленческого баланса и отчета о прибылях и убытках, СМИ)  предоставляется при наличии бизнес-плана (обоснование рентабельности будущего проекта), определяется приоритетными отраслями (в соответствии с действующей программой развития малого предпринимательства в Республике Татарстан), а также в соответствии с  субъективными факторами (разд. I Технологии). 
1.4. Сотрудники Фонда при осуществлении сделок по предоставлению займов Заемщикам руководствуются федеральными законами, законами субъектов Российской Федерации и нормативными актами Российской Федерации, Уставом Фонда, внутренними Порядком предоставления микрозаймов, настоящей Технологией, а также другими  документами.
1.5. Сотрудники Фонда несут персональную ответственность за нарушение или ненадлежащее исполнение порядка оценки и анализа кредитоспособности Заемщиков, установленного настоящей Технологией.
1.6. Результаты проведенного анализа в соответствии с настоящей Методикой отражаются в экспертном заключении о платежеспособности заемщика,  на основании которого Комиссия по микрофинансированию Фонда принимает решение о выдаче микрозайма в каждом конкретном случае.

РАЗДЕЛ I.
Методика оценки кредитоспособности

физических лиц, применяющих специальный налоговый режим «Налог на профессиональный доход»
1. Оценка кредитоспособности Заемщика
Определение суммы микрофинансирования Заемщика производится с помощью классифицирования Заемщиков по категориям кредитоспособности, определяющих вероятность неисполнения Заемщиком своих обязательств перед Фондом.

На определение категории кредитоспособности Заемщика влияют следующие факторы:

1. Качество обеспечения.

2. Коэффициент долговой нагрузки.

3. Финансовое состояние Заемщика.

4. Собственные средства Заемщика в финансируемом проекте.

5. Расходы Заемщика на выплату % и основной суммы займа и их отношение к оборотам клиентам.

6. Рентабельность деятельности Заемщика.

2. Особенности расчета количественных значений по каждому показателю
2.1.Качество обеспечения - оценивается в зависимости от вида обеспечения

· Залог ликвидного недвижимого имущества – 0,5 балл;

· Залог ликвидного движимого имущества (автотранспорта, оборудования и др.– 1,0 балл;

· Залог прочего допустимого обеспечения – 1,5 балл;

             2.2.Коэффициент долговой нагрузки - рассчитывается как отношение суммы полученных краткосрочных кредитов к среднемесячной выручке 
Значения показателя:

· 2 и более – 2,5 балла

· от 1,5 до 2 – 2,0 балла
· от 1,0 до 1,5 – 1,5 балла

· от 0,5 до 1,0 – 1,0 балл
· меньше 0,5 – 0,5 балла

2.3. Финансовое состояние Заемщика
Для анализа текущего состояния, Заемщик совместно с специалистом  по микрозаймам по данным финансовой отчетности Заемщика (в т.ч. внутренней отчетности) составляют баланс и отчет о прибылях и убытках.

	АКТИВ
	Номер статьи
	Дата
	Преды-дущий анализ
	ПАССИВ
	Номер статьи
	Дата
	Преды-дущий анализ

	
	
	тыс. руб.
	
	
	
	тыс. руб.
	

	Касса
	1
	
	
	Расчеты с бюджетом
	26
	
	

	Банковский счет (расчетный, текущий счет)
	2
	
	
	
	
	
	

	Финансовые вложения (краткосрочные ценные бумаги, вложения в ПИФы)
	3
	
	
	Аренда, коммунальные платежи
	28
	
	

	Сбережения (вклады)
	4
	
	
	Прочее
	29
	
	

	Всего ликвидных средств (1+2+3+4)
	5
	
	
	Всего (26+28+29)
	30
	
	

	Счета к оплате
	6
	
	
	Счета к оплате
	31
	
	

	Предоплата поставщикам
	7
	
	
	Предоплата покупателей, заказчиков
	32
	
	

	Бюджет (переплаты в бюджет, НДС к возмещению)
	8
	
	
	Товарный кредит
	33
	
	

	Долгосрочная дебиторская задолженность (в т.ч. долг. Фин.вложения)
	9
	
	
	Прочее
	34
	
	

	Всего дебиторской задолженности (6+7+8+9)
	10
	
	
	Всего кредиторской задолженности (31+32+33+34)
	35
	
	

	МБП
	11
	
	
	Краткосрочные кредиты
	36
	
	

	Сырье, материалы, п/фабрикаты
	12


	
	
	Займы
	37
	
	

	Готовая продукция
	13


	
	
	
	38
	
	

	Товар
	14
	
	
	
	39
	
	

	Всего ТМЗ (11+12+13+14)
	15
	
	
	Всего (36+37+38+39)
	40
	
	

	Всего текущих активов (5+10+15)
	16
	
	
	Всего текущей задолженности (30+35+40)
	41
	
	

	Производственное оборудование
	17
	
	
	Долгосрочные кредиты
	42
	
	

	Торговое оборудование
	18


	
	
	Прочее
	43
	
	

	Холодильное оборудование
	19


	
	
	Всего долгоср. задолженность (42+43)
	44
	
	

	Офисное оборудование
	20


	
	
	Всего задолженности (41+44)
	45
	
	

	Автотранспорт
	21
	
	
	Собственный капитал (25-45)
	46
	
	

	Недвижимость
	22
	
	
	
	
	
	

	Всего основных средств (17+18+19+20+21+22+23)
	23
	
	
	
	
	
	

	Нематериальные активы
	24
	
	
	
	
	
	

	ВСЕГО (16+23+24)
	25
	
	
	ВСЕГО (45+46)
	47
	
	


При построении управленческого баланса целесообразно руководствоваться следующими принципами и сведениями:

· построение баланса и отчета о прибылях и убытках производится на основе документов Заемщика, с корректировкой в зависимости от официальной и неофициальной информации, полученной в ходе беседы с Заемщиком, осмотра предприятия Заемщика (если данный осмотр состоялся), из внешних источников и т.п.;

· особое значение приобретают тенденции изменения статей баланса у повторно обратившегося Заемщика, в связи, с чем  анализируются тенденции изменений статей управленческого баланса и среднемесячных значений отчета о прибылях и убытках.  Поэтому управленческий баланс и отчет о прибылях и убытках в этом случае составляется, как минимум, на две  отчетные даты.
· из состава активов исключается имущество Заемщика, на которое не может быть обращено взыскание в соответствии с требованиями Гражданского процессуального кодекса РФ и других нормативных актов;

· остаток товарно-материальных запасов проверяется (подтверждается)  на предмет его фактического наличия на основании документа представленного Заемщиком, при этом из состава ТМЗ исключаются несезонный и залежалый товар, одновременно на эту сумму уменьшается собственный капитал Заемщика;

· размер средств в кассе на дату составления определяется путем определения фактического размера средств в кассе у Заемщика в день составления баланса;
· счета к получению, оплата по которым задержана более, чем на 5 календарных дней в расчет не принимаются;
· данные о запасах товаров могут быть получены из счетов и из записей товарного учета, товар оценивается всегда по закупочным ценам, которые в свою очередь необходимо сравнивать с ценами на аналогичный товар в регионе;

· недвижимость оценивается исходя из рыночной цены квадратного метра на аналогичные объекты недвижимости в регионе; 
· собственный капитал определяется как разница между активами и задолженностью (ст.25-ст.45).

Отчет о прибылях и убытках:

	Показатель
	Номер статьи
	1-й месяц
	2-й месяц
	… месяц
	Ср.мес. значение
	Ср.мес. значение по предыдущему

анализу

	Выручка от реализации
	48
	
	
	
	
	

	Общие расходы, в т.ч.
	49
	
	
	
	
	

	Производственные расходы, расходы на покупку товаров/сырья, материалов
	50
	
	
	
	
	

	Аренда
	51
	
	
	
	
	

	Коммунальные платежи
	52
	
	
	
	
	

	Транспортные расходы
	53
	
	
	
	
	

	Реклама и маркетинг
	54
	
	
	
	
	

	Связь
	55
	
	
	
	
	

	Охрана
	56
	
	
	
	
	

	Валовая прибыль
	57
	
	
	
	
	

	Расходы на обслуживание ссудной задолженности
	58
	
	
	
	
	

	Возврат займа
	59
	
	
	
	
	

	Общехозяйственные расходы
	60
	
	
	
	
	

	Результат деятельности
	61
	
	
	
	
	

	Прочие доходы
	62
	
	
	
	
	

	Прочие расходы
	63
	
	
	
	
	

	Налоги
	64
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль
	65
	
	
	
	
	


При составлении Отчета о прибылях и убытках целесообразно руководствоваться следующими принципами и сведениями:
- при отсутствии сезонности в деятельности Заемщика:

Выручка от реализации и общие расходы составляются за 3 предшествующих дате заявки календарных месяца,

- при наличии сезонности:

Выручка от реализации и общие расходы составляются за 6 предшествующих дате заявки календарных месяца,
- при наличии глубокой сезонности (когда деятельность зависит только от определенного сезона):

Выручка от реализации и общие расходы составляются за 12 предшествующих дате заявки календарных месяца.
· используется консервативный подход, т.е. доходы Заемщика оцениваются по минимуму, а расходы по максимуму;

· построение Отчета о прибылях и убытках производится на основе документов Заемщика, с корректировкой в зависимости от официальной и неофициальной информации, полученной в ходе беседы с Заемщика, осмотра предприятия Заемщика, (если данный осмотр состоялся),  из внешних источников и т.п.;

· целью Отчета о прибылях и убытках является определить все возможные расходы и дополнительные доходы Заемщика за период пользования займом, с целью определения возможности Заемщика осуществлять погашение займа и выполнять платежные обязательства;

· исключаются имевшие место за оцениваемый период деятельности Заемщика непредвиденные доходы, доходы носящие единовременный (не периодический) характер (например, от продажи дома);

· выручка определяется по обороту по кассе Заемщика и оборотов по расчетным (текущим) счетам Заемщика;

· себестоимость представляет собой ту часть расходов Заемщика, которые относятся к затратам на производство продукции и услуг, включая заработную плату наемным работникам (при определении расходов на оплату труда наемных работников необходимо руководствоваться реальными средними ставками в регионе за аналогичный труд), расходы на сырье, материалы, накладные затраты, связанные непосредственно с преобразованием сырья и материалов в готовую продукцию и т.п.
Достоверность финансовой информации подтверждается подписью на составленных совместно с экспертом балансе и отчете о прибылях и убытках.
Финансовые показатели:
Коэффициент текущей (общей) ликвидности = стр.16/стр.41

Коэффициент текущей ликвидности - отношение общих текущих активов к краткосрочным обязательствам (текущим пассивам). Этот коэффициент используется для определения платежеспособности предприятия. Нормальным считается значение коэффициента от 1.5 до 2.5, в зависимости от отрасли

Коэффициент быстрой (срочной) ликвидности = (стр.16-стр.15)/стр.41
Коэффициент быстрой (срочной) ликвидности характеризует способность погашать текущие (краткосрочные) обязательства за счёт оборотных активов. Коэффициент быстрой ликвидности вычисляется как отношение высоко- и среднеликвидных текущих (оборотных) активов к краткосрочным обязательствам (текущим пассивам, краткосрочной задолженности). Таким образом формула расчета: Чем выше показатель, тем лучше платежеспособность предприятия. Нормальным считается значение коэффициента более 0.7

Коэффициент автономии (коэффициент финансовой независимости)= стр.46/стр.47

Коэффициент автономии (коэффициент финансовой независимости) определяется отношение величины собственных средств к итогу баланса предприятия. Чем больше удельный вес собственного капитала (собственных средств), тем более стабильной является деятельность организации. Значение рассматриваемого коэффициента должно составлять не менее 0,5
Удельный вес дебиторской задолженности к текущим активам = стр.10/стр.16*100
Коэффициент диверсификации дебиторской задолженности – максимальная доля одного дебитора в общей сумме дебиторской задолженности

Коэффициент соотношения дебиторской и кредиторской задолженности = стр.10/ стр.35*100
Полученным значениям коэффициентов присваиваются балльные оценки в соответствии с таблицей:

	Наименование показателя
	1 балл
	2 балла
	3 балла

	Коэффициент текущей ликвидности
	Более 1,5
	От 1 до 1,5
	Менее 1

	Коэффициент быстрой ликвидности
	Более 0,7
	От 0,2 до 0,7
	Менее 0,2

	Коэффициент автономии
	Более 0,5
	От 0,2 до 0,5
	Менее 0,2

	Удельный вес дебиторской задолженности
	Меньше 60%
	От 60 % до 70%
	Более 70%

	Коэффициент диверсификации дебиторской задолженности
	Менее 20%
	От 20 % до 40%
	Более 40%

	Коэффициент соотношения дебиторской и кредиторской задолженности
	Менее 1,0
	От 1,0 до 1,1
	Больше 1,1


Итоговая оценка финансового состояния Заемщика определяется как максимальное из полученных значений балльных оценок финансовых (п.2.3.) показателей.

2.4.Собственные средства Заемщика в финансируемом проекте - отношение суммы средств, направляемых на финансирование проекта собственно заемщиком к общей стоимости проекта.
Под финансированием проекта понимается вся совокупность расходов, производимых на основании бизнес-плана, относящихся к данному конкретному проекту.

Так, например, при закупке дополнительного торгового оборудования под совокупными расходами, непосредственно связанными с проектом, понимаются как собственно оплата стоимости оборудования, так и расходы по введению данного оборудования в эксплуатацию, заработная плата обслуживающего персонала, оплата стоимости дополнительного объема товаров, продаваемых на данном оборудовании и др.

Значения показателя: 

· более 35% - 1 балл

· от 10% до 35% -2 балла

· ниже 10% - 3 балла

При использовании займа на пополнение оборотных средств присваивается 1,5 балла.

2.5. Расходы Заемщика на выплату % и основного долга и их отношение к оборотам заемщика - отношение суммы выплачиваемых % по кредитам (займам) и части основного долга (погашаемого в месяц) к среднемесячной выручке, рассчитанной исходя из фактических и прогнозируемых денежных потоков.
Значения показателя: 

· менее 30% - 1 балл

· от 30 до 50% - 2 балла

· выше 50% - 3 балла

2.6.Общая рентабельность заемщика - определяется как отношение прибыли до налогообложения к выручке от реализации продукции (стр.66/стр.48). 
Формула расчета:[image: image1.jpg]AVyeH
Bup




 где

П(У)оН -прибыль (убыток) от налогообложения;

Выр - выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей).

Значения показателя: 

· более 10% - 1 бала

· от 5% до 10% - 2 балла

· от 0% до 5% - 3 балла

3. Определение финансового положения заемщика и расчет суммы займа

Полученные балльные оценки отдельных показателей суммируются, по значению полученного суммарного балла определяется категория и финансовое положение Заемщика: 

	Набранный балл
	Категория
	Фин.положение
	Сумма займа

	До 7 баллов включительно
	1
	Хорошее
	Не более 10-ти кратного увеличения суммы среднемесячной
⃰ выручки Заемщика

	От 8 до 10 баллов включительно
	2
	
	Не более 8-ми кратного увеличения суммы среднемесячной⃰ выручки Заемщика

	От 11 до 12 баллов включительно
	3
	
	Не более 6-ти кратного увеличения среднемесячной⃰ выручки Заемщика

	От 13 до 15 баллов включительно
	4
	Среднее
	Не более 4-х кратного увеличения среднемесячной⃰ выручки Заемщика 

	Свыше 15 баллов
	5
	Плохое
	Заемщик некредитоспособен


К угрожающим негативным явлениям (тенденциям) в деятельности заемщика относятся: 

· расходы заемщика превышают его доходы в течение 2-х последних кварталов, а также в течение последнего отчетного периода;

· доходы заемщика за истекший отчетный период текущего финансового года по сравнению с аналогичным периодом прошлого года сократились более чем в 2 раза (в случае, если срок деятельности заемщика превышает 1 полный финансовый год);

· существенное падение объемов производства (выручки от реализации) по итогам последнего отчетного периода;

РАЗДЕЛ II.
1. Заключение о платежеспособности заемщика

1.1. Результаты проведенного анализа в соответствии с настоящей Технологией отражаются Специалистом в экспертном заключении о платежеспособности заемщика. 

1.2. Экспертное заключение, подготовленное Специалистом, должно так же отражать выводы и замечания юридической службы и служба безопасности, которые проводят экспертизу в соответствии с  Регламентом  предоставления микрозаймов.

1.3. Комиссия по микрофинансированию рассматривает представленное экспертное заключение и принимает решение о выдаче микрозайма в каждом конкретном случае
Дополнительные субъективные факторы оценки кредитоспособности Заемщиков
В целом отрицательные факторы:

· Заемщик не выполняет своих обязательств перед кем-либо из своих кредиторов.

· Расторгается один из ключевых контрактов кредитуемой сделки.

· Возникает какой-либо иск или начинается арбитражный (судебный) процесс в отношении Заемщика или одного из ключевых участников проекта. 

· Заемщик предоставляет в Фонд намеренно искаженную информацию или не предоставляет вообще.

· Выявляются факты возникновения экологической опасности от проекта для окружающей среды, возникает опасность высоких штрафов.

Факторы, положительные или отрицательные в зависимости от различных особенностей функционирования организации -Заемщика: 

· Степень концентрации поставщиков и покупателей - доля одного поставщика или покупателя в общем объеме деятельности Заемщика. Влияние фактора определяется степенью платежеспособности покупателей и устойчивостью поставок со стороны поставщиков.

· Конкурентная позиция Заемщика в секторе, где он осуществляет свою деятельность, доля рынка, занятого Заемщиком, его устойчивость на этом рынке, конкурентоспособность выпускаемой продукции.

В целом положительные факторы:

· Наличие покупателей, готовых приобрести у Фонда предоставленные Заемщиком в залог активы в течение срока действия займа.

· Наличие заказов или договоров на выполнение работ, услуг, выпуск продукции.

· Наличие положительной кредитной истории.

· Принадлежность к приоритетным отраслям (в соответствии с действующей Программой развития малого предпринимательства в Республике Татарстан).

Оценив связанные с заявкой на получение займа факторы внешней среды, в которой функционирует Заемщик, конкурентоспособность продукции, работ, услуг, предоставляемых (оказываемых) Заемщиком, специалист  по микрозаймам должен провести тщательную проверку/корректировку расчета суммы займа.
Раздел III

1. ОЦЕНКА ЗАЛОГОВОЙ СТОИМОСТИ ОБЕСПЕЧЕНИЯ

2.1.
Определение залоговой стоимости обеспечения, предоставляемого Заёмщиками в Фонд, осуществляется на основе отчета о рыночной стоимости независимого оценщика с применением коэффициентов залогового дисконтирования:
· для объектов недвижимости – не более 0,7;

· для транспортных средств – не более  0,7; 

       –    для самоходных машин и прицепов – не более  0,7.

2.2.    В отношении залога недвижимого имущества допускается признание кадастровой стоимости, определенной методами массовой оценки в соответствии с положениями Федерального стандарта оценки «Определение кадастровой стоимости (ФСО №4)», утв. Приказом Минэкономразвития России от 22.10.2010 г. №508, при условии соответствия ее рыночной стоимости.
2. оценка платежеспособности поручителей – физических лиц

В качестве обеспечения выполнения обязательств по возврату микрозайма Фонд принимает поручительство физических  лиц и оценивает их платежеспособность по следующим критериям:

1) наличие документально подтвержденного постоянного источника дохода;

2) наличие положительной деловой репутации, а именно:

-   отсутствие действующих исполнительных производств;

- отсутствие  фактов предъявления в арбитражный суд заявления о признании Поручителя несостоятельным (банкротом), введения в отношении поручителя арбитражным судом одной из процедур несостоятельности (банкротства) в течение двух лет, завершенной процедуры реализации имущества или прекращения производства по делу о банкротстве в течение пяти лет, 

предшествующих дате подачи заявки Заемщиком на предоставление микрозайма; 

- отсутствие негативной информации о физическом лице в средствах массовой информации, в том числе в сети Интернет, информации о возбуждении уголовного дела или наличии непогашенной судимости, связи с сомнительными юридическими и физическими лицами, участие в судебных разбирательствах в качестве ответчика, которые могут ставить под угрозу выполнение поручителем обязательств по договору поручительства, в том числе на сумму равную и выше 101 000 рублей.
3) наличие положительной кредитной истории по данным бюро кредитных историй, а именно:

- поручитель не имеет на дату подачи заявки на предоставление Микрозайма  действующих просроченных обязательств по кредитным договорам, договорам займа, поручительства, в том числе по действующим заёмным обязательствам перед Фондом;
- поручитель не имеет по предоставленным ссудам просроченных платежей свыше 60 календарных дней по основному долгу и (или) по процентам в течение 180 календарных дней, предшествующих дате подачи заявки на предоставление Микрозайма;
        Поручительство физического лица может быть принято Фондом при соблюдении всех вышеуказанных критериев.

⃰ Расчет среднемесячной выручки производится исходя из характера деятельности Заемщика:


для Заемщиков, деятельность которых не имеет сезонного характера – за 3 предшествующих дате заявки календарных месяца. 


для Заемщиков, деятельность которых имеет сезонный характер – за 6 предшествующих дате заявки календарных месяцев;


для Заемщиков, деятельность которых имеет глубокий сезонный характер – за 12 предшествующих дате заявки календарных месяцев.
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